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会社概要会社概要会社概要会社概要会社概要会社概要会社概要会社概要

小池聰行事務所（33.8％）、小池聰行（20.4％）、小池恒（9.9％）、ブルースター、　　　　

エヌ・ティ・ティ　エックス、角川書店、ソフトバンク・ファイナンス、徳間書店、東芝、　　　
ヤフー、電通ドットコム第一号投資事業有限責任組合

　主要株主　主要株主　主要株主　主要株主：：：：

住友（浜松町）、東京三菱（六本木）、一勧（六本木）、東洋信託（虎ノ門）　取引銀行：　取引銀行：　取引銀行：　取引銀行：

41名（うちパート26名、他に役員7名）　12/31/2000　従業員数：　従業員数：　従業員数：　従業員数：

［ﾃﾞｰﾀﾍﾞｰｽ部門］　［ﾃﾞｰﾀﾍﾞｰｽ部門］　［ﾃﾞｰﾀﾍﾞｰｽ部門］　［ﾃﾞｰﾀﾍﾞｰｽ部門］　HMV、JBOOK、CDNOW、電通、デジキューブ、ヤフー、ライコス、　
ニフティ、東芝、マイクロソフト（ﾒﾃﾞｨｱﾌﾟﾚｰﾔｰ）、新星堂、日本ﾃﾚｺﾑ、リクルート 他　　　
［ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ部門］［ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ部門］［ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ部門］［ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ部門］ KDDI、NTTドコモ、三井物産（J-PHONE） 他

　主要取引先：　主要取引先：　主要取引先：　主要取引先：

379,900千円千円千円千円 （第（第（第（第2期３Ｑ迄累計：期３Ｑ迄累計：期３Ｑ迄累計：期３Ｑ迄累計：4/1/2000～～～～12/31/2000））））　売上高：　売上高：　売上高：　売上高：

1,046,750千円 (11/6/2000)　資本金：　資本金：　資本金：　資本金：

13,094株 (11/6/2000)　発行株式数：　発行株式数：　発行株式数：　発行株式数：

小池恒（35歳）　代表取締役：　代表取締役：　代表取締役：　代表取締役：

http://www.oricondd.co.jp/　ホームページ：　ホームページ：　ホームページ：　ホームページ：

東京都港区六本木　所在：　所在：　所在：　所在：

音楽情報関連データベース事業、携帯電話へのコンテンツ提供(ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ）事業　事業内容：　事業内容：　事業内容：　事業内容：

1999年10月1日　（株式上場：ナスダック・ジャパン市場　2000年11月6日）　設立：　設立：　設立：　設立：
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第第第第第第第第22期第期第期第期第期第期第期第期第33四半期決算ハイライト四半期決算ハイライト四半期決算ハイライト四半期決算ハイライト四半期決算ハイライト四半期決算ハイライト四半期決算ハイライト四半期決算ハイライト（（（（4/1/00～～～～12/31/00））））

62.8238,685売上高総利益

15.759,656経常利益

▲17,406営業外損益

20.377,061営業利益

54,772管理費

9,221販売費

97,631人件費

42.5161,624         販管費

37.2141,214売上原価

9.335,456当期利益

3.212,000その他

43.1163,731携帯コンテンツ事業

53.7204,167データベース事業

100379,899売上高売上高売上高売上高

比率

（％）
金額単位：千円

796,966投資その他の資産

129,243無形固定資産

2,103,005総資産

63,301有形固定資産

989,512固定資産

150,350売掛金・手形

454,396現金及び預金

1,113,493流動資産

金額

（千円）
科目

38,687剰余金

902,150法定準備金

金額

（千円）
科目

2,103,005負債+資本

1,046,750資本金

115,417負債の部合計

20,406未払法人税

37,922未払金

41,521買掛金

115,417流動負債

（試算表ベース）
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セグメント情報（売上高）セグメント情報（売上高）セグメント情報（売上高）セグメント情報（売上高）
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データベース 35,964 48,608 61,557 62,249 80,361 

デジタルコンテンツ 16,022 20,617 30,374 47,028 86,329 

その他 1,500 6,000 8,500 3,500 ---

第1期3Ｑ 第1期4Q 第2期1Q 第2期2Q 第3期3Ｑ

単位：千円

デジタルコンテンツ事業の伸びが著しい

データベース事業は堅調
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データベース事業・売上高（セグメント情報）データベース事業・売上高（セグメント情報）データベース事業・売上高（セグメント情報）データベース事業・売上高（セグメント情報）データベース事業・売上高（セグメント情報）データベース事業・売上高（セグメント情報）データベース事業・売上高（セグメント情報）データベース事業・売上高（セグメント情報）
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ＥＣ 14,390 26,834 40,197 40,617 56,370 

ＯＲＲＳ 7,588 7,239 7,722 7,512 8,600 

新譜情報 13,986 14,536 13,638 14,120 15,392 

3Q 4Q 2期1Q 2期2Q 2期3Q

単位：千円

Eコマース分野も堅調に推移
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売上原価と販管費の構成売上原価と販管費の構成売上原価と販管費の構成売上原価と販管費の構成売上原価と販管費の構成売上原価と販管費の構成売上原価と販管費の構成売上原価と販管費の構成

売上原価構成

販管費構成

（単位：千円）

0

10,000

20,000

30,000

40,000

50,000

60,000

70,000

80,000

2000/3
3Q

2000/3
4Q

2001/3
1Q

2001/3
2Q

2001/3
3Q

携帯端末原価

新譜情報原価

DB原価

着メロサービスの売上増加に伴い、MIDI音源外注制作費、著作権料

支払が　増え、携帯ｺﾝﾃﾝﾂ部門の原価は大幅増に

データベースの原価は引き続きほとんど変化していない
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管理費
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人件費

増床に伴う家賃の増加、造作物の減価償却負担増が主な原因

（単位：千円）
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0000

5,0005,0005,0005,000

10,00010,00010,00010,000

15,00015,00015,00015,000

20,00020,00020,00020,000

25,00025,00025,00025,000

30,00030,00030,00030,000

35,00035,00035,00035,000

営業利益営業利益営業利益営業利益 5 ,238 5 ,238 5 ,238 5 ,238 6 ,710 6 ,710 6 ,710 6 ,710 19,654 19,654 19,654 19,654 24,892 24,892 24,892 24,892 32,515 32,515 32,515 32,515 

1期3Q1期3Q1期3Q1期3Q 1期4Q1期4Q1期4Q1期4Q 2期1Q2期1Q2期1Q2期1Q 2期2Q2期2Q2期2Q2期2Q 2期3Q2期3Q2期3Q2期3Q

単位：千円

営業利益の推移営業利益の推移営業利益の推移営業利益の推移営業利益の推移営業利益の推移営業利益の推移営業利益の推移



8

「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）「データベース」　主な貸与先（Ｅコマース分野）

ジェイブック、ヤフー、HMVジャパン、CDNOW　JAPAN、電通、新星堂、デジキューブ、　　　
マイクロソフト、ライコスジャパン、サイバーウィング、日本テレコム、NTTコミュニケーションズ、
NTT　PCコミュニケーションズ、ミュージックスター社、旭屋書店、日本レコード販売網、　　　
ネオ・ウィング、日本ソフトサービス、東芝　iバリュークリエーション社、＠ニフティ、　　　　　　

第一興商、ハドソン、オムロン、ジャパンディストリビューションシステム、ネットコンテンツ、　　
リクルート(ISIZE）、凸版印刷、石丸電気 他（2000年12月末現在）
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　着メロのダウンロードだけでなく、音楽情報や　着メロのダウンロードだけでなく、音楽情報や　着メロのダウンロードだけでなく、音楽情報や　着メロのダウンロードだけでなく、音楽情報や
　　アーティスト情報も付加して配信　　アーティスト情報も付加して配信　　アーティスト情報も付加して配信　　アーティスト情報も付加して配信

　最新の週間オリコンチャートベスト２０から　　　最新の週間オリコンチャートベスト２０から　　　最新の週間オリコンチャートベスト２０から　　　最新の週間オリコンチャートベスト２０から　　
　　すぐに着信メロディをダウンロードできる　　すぐに着信メロディをダウンロードできる　　すぐに着信メロディをダウンロードできる　　すぐに着信メロディをダウンロードできる

　料金は月額　料金は月額　料金は月額　料金は月額100円（円（円（円（5曲）、曲）、曲）、曲）、200円（円（円（円（10曲）、　　　曲）、　　　曲）、　　　曲）、　　　
　　　　　　　　300円（円（円（円（15曲）曲）曲）曲）のダウンロードが可能　　　　　　のダウンロードが可能　　　　　　のダウンロードが可能　　　　　　のダウンロードが可能　　　　　　

　　　　　　　　(ただし、ただし、ただし、ただし、iモードではモードではモードではモードでは100円円円円5曲コース、曲コース、曲コース、曲コース、 DDIポケットポケットポケットポケット100円円円円4曲　曲　曲　曲　

　　　コースのみ）　　　コースのみ）　　　コースのみ）　　　コースのみ）

「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　提供プログラム一覧

　全国のクラブ約250店舗と月間約1500イベン

　　トの情報を網羅し、毎日配信

　「クラブ情報」では質量共に「クラブ情報」では質量共に「クラブ情報」では質量共に「クラブ情報」では質量共にNo.1との評価との評価との評価との評価

　会員には、クラブでの割引サービスあり

　料金は月額300円円円円

　最新ﾋｯﾄﾁｬｰﾄやｱｰﾃｨｽﾄ情報を毎日配信

　300万曲の楽曲検索、ｱｰﾃｨｽﾄ検索が可能

　料金は月額100円円円円

ORICON D.D.　　　　（（（（旧・おりこん旧・おりこん旧・おりこん旧・おりこん　　　　TOP　　　　HIT ））））

ORICON　　　　HIT　　　　NEXT
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「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　有料登録者総数

有料登録者総数有料登録者総数有料登録者総数有料登録者総数
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音楽情報（旧おりこん TOP HIT含む）音楽情報（旧おりこん TOP HIT含む）音楽情報（旧おりこん TOP HIT含む）音楽情報（旧おりこん TOP HIT含む）
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全国CLUB情報全国CLUB情報全国CLUB情報全国CLUB情報
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着メロ　(2000年8月より有料課金開始）着メロ　(2000年8月より有料課金開始）着メロ　(2000年8月より有料課金開始）着メロ　(2000年8月より有料課金開始）
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｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数｢ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　ﾌﾟﾛｸﾞﾗﾑ別有料登録数

　現在「着メロ」は現在「着メロ」は現在「着メロ」は現在「着メロ」は1日当り日当り日当り日当り3,000人以上の　　　　人以上の　　　　人以上の　　　　人以上の　　　　

　ペースで会員が増加中！　ペースで会員が増加中！　ペースで会員が増加中！　ペースで会員が増加中！

　 「音楽情報」と「着メロ」「音楽情報」と「着メロ」「音楽情報」と「着メロ」「音楽情報」と「着メロ」 サイトが合体！　　　　サイトが合体！　　　　サイトが合体！　　　　サイトが合体！　　　　
　コンテンツ充実の「　コンテンツ充実の「　コンテンツ充実の「　コンテンツ充実の「HIT NEXT」」」」は、　　　　　　　は、　　　　　　　は、　　　　　　　は、　　　　　　　

　携帯電話の３キャリア全部でスタート！　　　携帯電話の３キャリア全部でスタート！　　　携帯電話の３キャリア全部でスタート！　　　携帯電話の３キャリア全部でスタート！　　

※2000年10～11月の「TOP HIT」と「全国CLUB情報」の

伸びの鈍化は、ｷｬﾘｱ窓口変更に伴う会員移行のズレが
大きな原因。

（単位：人）
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今後の事業戦略について今後の事業戦略について今後の事業戦略について今後の事業戦略について
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経営方針経営方針経営方針経営方針経営方針経営方針経営方針経営方針

　構造変革に対応し、音楽業界の発展をサポートしていくポジション構造変革に対応し、音楽業界の発展をサポートしていくポジション構造変革に対応し、音楽業界の発展をサポートしていくポジション構造変革に対応し、音楽業界の発展をサポートしていくポジション

　　→モバイル、デジタル化に対応し、音楽情報を伝え、需要を喚起　　→モバイル、デジタル化に対応し、音楽情報を伝え、需要を喚起　　→モバイル、デジタル化に対応し、音楽情報を伝え、需要を喚起　　→モバイル、デジタル化に対応し、音楽情報を伝え、需要を喚起

　　→検索性の高いデータベースの拡充・発展を行い、提供　　→検索性の高いデータベースの拡充・発展を行い、提供　　→検索性の高いデータベースの拡充・発展を行い、提供　　→検索性の高いデータベースの拡充・発展を行い、提供

　古くから音楽業界に携わってきた会社の出身であり、業界から信頼感を得られている。　古くから音楽業界に携わってきた会社の出身であり、業界から信頼感を得られている。　古くから音楽業界に携わってきた会社の出身であり、業界から信頼感を得られている。　古くから音楽業界に携わってきた会社の出身であり、業界から信頼感を得られている。

　　　　

　　音楽を取り巻く環境は厳しい　　音楽を取り巻く環境は厳しい　　音楽を取り巻く環境は厳しい　　音楽を取り巻く環境は厳しい

　　　　大きな今年の課題大きな今年の課題大きな今年の課題大きな今年の課題

　　①モバイル対応　（デジタル化）　　①モバイル対応　（デジタル化）　　①モバイル対応　（デジタル化）　　①モバイル対応　（デジタル化）

　　②アジア戦略　　②アジア戦略　　②アジア戦略　　②アジア戦略

「我々は、音楽産業に位置する会社であり、業界の発展に貢献する「我々は、音楽産業に位置する会社であり、業界の発展に貢献する「我々は、音楽産業に位置する会社であり、業界の発展に貢献する「我々は、音楽産業に位置する会社であり、業界の発展に貢献する」」」」
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今後の事業戦略骨子今後の事業戦略骨子今後の事業戦略骨子今後の事業戦略骨子今後の事業戦略骨子今後の事業戦略骨子今後の事業戦略骨子今後の事業戦略骨子

①「脱・着メロサイト」の携帯コンテンツ①「脱・着メロサイト」の携帯コンテンツ①「脱・着メロサイト」の携帯コンテンツ①「脱・着メロサイト」の携帯コンテンツ　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　「着メロだけのサイト」でなく、「総合音楽サイト」へ「着メロだけのサイト」でなく、「総合音楽サイト」へ「着メロだけのサイト」でなく、「総合音楽サイト」へ「着メロだけのサイト」でなく、「総合音楽サイト」へ

　　キラーコンテンツを持って、今後の次世代端末　　キラーコンテンツを持って、今後の次世代端末　　キラーコンテンツを持って、今後の次世代端末　　キラーコンテンツを持って、今後の次世代端末(IMT-2000））））へ対応へ対応へ対応へ対応

　　　　　・HMVジャパンとの提携により、携帯コンテンツからすぐにCD購入可能に

　　・「オリコン・ウィーク The Ichiban」との完全提携により、オリコン編集部独自取材　　　

　　　の音楽、アーティスト情報を掲載し、携帯コンテンツの充実へ

　　・無料メール会員（ユニーク・ユーザー）15万人突破！

　　・音楽TV番組との提携、リンク

②提携によるデータベース補完・増強②提携によるデータベース補完・増強②提携によるデータベース補完・増強②提携によるデータベース補完・増強　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　デファクトスタンダードとして、さらに強固なものへ

③アジアへの進出③アジアへの進出③アジアへの進出③アジアへの進出　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　 ドリームスピナーズ通じて、アジアで着メロ、J-POP音楽サイト、TV番組スタート
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Ｅコマース市場成長予測Ｅコマース市場成長予測Ｅコマース市場成長予測Ｅコマース市場成長予測Ｅコマース市場成長予測Ｅコマース市場成長予測Ｅコマース市場成長予測Ｅコマース市場成長予測 電子商取引推進協議会＆アクセンチュア：
2001年1月31日発表資料より
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　オリコン独自取材、毎日更新の音楽　　オリコン独自取材、毎日更新の音楽　　オリコン独自取材、毎日更新の音楽　　オリコン独自取材、毎日更新の音楽　
　情報やアーティスト情報　　　情報やアーティスト情報　　　情報やアーティスト情報　　　情報やアーティスト情報　　

完全完全完全完全16和音対応で、最新の週間オリコ和音対応で、最新の週間オリコ和音対応で、最新の週間オリコ和音対応で、最新の週間オリコ

　ンチャートからリアルタイムで着メロが　　ンチャートからリアルタイムで着メロが　　ンチャートからリアルタイムで着メロが　　ンチャートからリアルタイムで着メロが　
　ダウンロードできる。　ダウンロードできる。　ダウンロードできる。　ダウンロードできる。

「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　音楽コンテンツ充実へ

ORICON HIT NEXT

平成平成平成平成13年年年年2月月月月14日よりサービス開始日よりサービス開始日よりサービス開始日よりサービス開始！！！！

iモードではモードではモードではモードでは3月月月月5日よりスタート！日よりスタート！日よりスタート！日よりスタート！

（（（（DDIポケットでもポケットでもポケットでもポケットでも2月月月月20日よりスタート）日よりスタート）日よりスタート）日よりスタート）

Oricon DD　　　　速メロ速メロ速メロ速メロ

おりこんおりこんおりこんおりこんDD　　　　TOP　　　　HIT

総合音楽情報サイトの誕生！総合音楽情報サイトの誕生！総合音楽情報サイトの誕生！総合音楽情報サイトの誕生！

音楽情報では他の追随許さず、着メロも楽しめる音楽情報では他の追随許さず、着メロも楽しめる音楽情報では他の追随許さず、着メロも楽しめる音楽情報では他の追随許さず、着メロも楽しめる

H I T N E X T ﾒ ﾆ ｭ ｰH I T N E X T ﾒ ﾆ ｭ ｰH I T N E X T ﾒ ﾆ ｭ ｰH I T N E X T ﾒ ﾆ ｭ ｰ
ﾌ ﾟﾚ ｾ ﾞﾝ ﾄ

ｴ ﾝ ﾀ ｰ ﾃ ｲ ﾒ ﾝ ﾄ ｺ ﾗ ﾑ
ｵ ﾘ ｺ ﾝ T O P H IT

N E W R E L E A S E 曲
速 ﾒ ﾛ ﾗ ﾝ ｷ ﾝ ｸ ﾞ

速 ﾒ ﾛ ｵ ﾓ ﾁ ｬ箱
ﾘ ｸ ｴ ｽ ﾄ ﾒ ｰ ﾙ

今 月 の ご 利 用 曲

ご 利 用 案 内

現 在 の 登 録 状 況
登 録 ・解 除

着メロ・サイト着メロ・サイト着メロ・サイト着メロ・サイト

音楽情報サイト音楽情報サイト音楽情報サイト音楽情報サイト

☆「オリコンウィーク　オリコンウィーク　オリコンウィーク　オリコンウィーク　

The Ichiban」　」　」　」　
と完全提携！と完全提携！と完全提携！と完全提携！

　　　　　



17

「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築「データベース」　提携関係構築

競合社名競合社名競合社名競合社名データベース分野

輸入版

インディーズ

Ｊ－ＰＯＰＪ－ＰＯＰＪ－ＰＯＰＪ－ＰＯＰ

ミューズ社（米国）

Ｌｉｓｔｅｎ．Ｃｏｍ（米国）

（株）ノエル

（（（（株）音楽出版社株）音楽出版社株）音楽出版社株）音楽出版社

音楽ＤＢ

検索項目の多様性検索項目の多様性検索項目の多様性検索項目の多様性

30年以上に渡る作業ノウ年以上に渡る作業ノウ年以上に渡る作業ノウ年以上に渡る作業ノウ

ハウの蓄積ハウの蓄積ハウの蓄積ハウの蓄積

ユーザー発の検索ニーズユーザー発の検索ニーズユーザー発の検索ニーズユーザー発の検索ニーズ
を熟知を熟知を熟知を熟知

表記の統一性表記の統一性表記の統一性表記の統一性

信頼により確立された情信頼により確立された情信頼により確立された情信頼により確立された情
報フロー報フロー報フロー報フロー

新作アップのスピード新作アップのスピード新作アップのスピード新作アップのスピード

戦後発売された作品のす戦後発売された作品のす戦後発売された作品のす戦後発売された作品のす
べてを網羅べてを網羅べてを網羅べてを網羅

約３０万タイトル約３０万タイトル約３０万タイトル約３０万タイトル

約３００万曲約３００万曲約３００万曲約３００万曲

収録楽曲数収録楽曲数収録楽曲数収録楽曲数

おりこんＤＤ優位性の源泉おりこんＤＤ優位性の源泉おりこんＤＤ優位性の源泉おりこんＤＤ優位性の源泉

おりこんおりこんおりこんおりこんDDの提携企業の提携企業の提携企業の提携企業

ジャパン・ミュージック・データジャパン・ミュージック・データジャパン・ミュージック・データジャパン・ミュージック・データ（ジャケット写真、試聴音源）

ダイキサウンド、ノエルダイキサウンド、ノエルダイキサウンド、ノエルダイキサウンド、ノエル（インディーズ）

リッスンジャパンリッスンジャパンリッスンジャパンリッスンジャパン－米国Ｌｉｓｔｅｎ．Ｃｏｍの日本法人－（レビュー、アーティストID）

提携による補完関係へ提携による補完関係へ提携による補完関係へ提携による補完関係へ
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「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　
　　　　　気軽に　　　　　気軽に　　　　　気軽に　　　　　気軽にCD購入できるサービス開始購入できるサービス開始購入できるサービス開始購入できるサービス開始

「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯コンテンツを見ながら、　　　　　　
　　　　　気軽に　　　　　気軽に　　　　　気軽に　　　　　気軽にCD購入できるサービス開始購入できるサービス開始購入できるサービス開始購入できるサービス開始

HMVジャパンと携帯サイトで提携ジャパンと携帯サイトで提携ジャパンと携帯サイトで提携ジャパンと携帯サイトで提携

おりこんおりこんおりこんおりこんDDの携帯サイト、無料メールの携帯サイト、無料メールの携帯サイト、無料メールの携帯サイト、無料メール
等から、手軽に等から、手軽に等から、手軽に等から、手軽にCD購入可能に！　　購入可能に！　　購入可能に！　　購入可能に！　　　　
（2001年3月中に開始予定）

CD購入購入購入購入

おりこんTOPHIT
ｼﾝｸﾞﾙ検索結果
19 ／ 背景ﾛﾏﾝ
<作詞>
19
<作曲>
19
<編曲>
19 茂村
<発売日>
2000/11/29
<ﾚｺｰﾄﾞNo>
VICL-35214
<ﾒｰｶｰ>
ﾋﾞｸﾀｰｴﾝﾀﾃｲﾒﾝﾄ

【ｶｰﾄ】
合計金額 ¥1,200
[1] 19 
背景ﾛﾏﾝ
CD Maxi

¥1,200 携帯上で精算

スキーム（画面例）

（2001年2月23日リリース）
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10
億

米
ド
ル

アーティストのプロモーション・メディアとして業界内で認知アーティストのプロモーション・メディアとして業界内で認知アーティストのプロモーション・メディアとして業界内で認知アーティストのプロモーション・メディアとして業界内で認知

「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　
　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに

「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　「ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ」　　携帯向けﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙは　　
　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに　　　　　　　　　　ﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ・ﾒﾃﾞｨｱに

Oricon DDﾒｰﾙﾏｶﾞｼﾞﾝ

２０００／１０／２５号
------------------------------

BMGﾌｧﾝﾊｳｽ一押し!
Peachy

本日デビュー!!
気になるフェイスを大公開!!

Peachy研究その④

10/25
「スーパージェット
シューズ」でデビュー
スウィートで刺激的
なデビュー曲、ブレ
イク必至だ!

　

☆おりこん☆おりこん☆おりこん☆おりこんDDの携帯メール会員は　　　の携帯メール会員は　　　の携帯メール会員は　　　の携帯メール会員は　　　
15万人を突破！万人を突破！万人を突破！万人を突破！

☆「音楽が好きなユーザー」に対して　　☆「音楽が好きなユーザー」に対して　　☆「音楽が好きなユーザー」に対して　　☆「音楽が好きなユーザー」に対して　　
　ピンポイントでアプローチ。　ピンポイントでアプローチ。　ピンポイントでアプローチ。　ピンポイントでアプローチ。

※レコードメーカー各社は　　　　　　　　※レコードメーカー各社は　　　　　　　　※レコードメーカー各社は　　　　　　　　※レコードメーカー各社は　　　　　　　　
　アーティスト・プロモーション戦略に　　　アーティスト・プロモーション戦略に　　　アーティスト・プロモーション戦略に　　　アーティスト・プロモーション戦略に　　
　完全に組み込み。　完全に組み込み。　完全に組み込み。　完全に組み込み。
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CLUBでのプロモーション・イベント開催でのプロモーション・イベント開催でのプロモーション・イベント開催でのプロモーション・イベント開催CLUBでのプロモーション・イベント開催でのプロモーション・イベント開催でのプロモーション・イベント開催でのプロモーション・イベント開催

　CLUB関係の情報では質・量共にナンバー１関係の情報では質・量共にナンバー１関係の情報では質・量共にナンバー１関係の情報では質・量共にナンバー１

　これを活かして､　　　　　　　　　　　　　　　　　　　これを活かして､　　　　　　　　　　　　　　　　　　　これを活かして､　　　　　　　　　　　　　　　　　　　これを活かして､　　　　　　　　　　　　　　　　　　
有力企業の提供、協賛で有力企業の提供、協賛で有力企業の提供、協賛で有力企業の提供、協賛でCLUBにおいて　　　において　　　において　　　において　　　

プロモーション・イベントを定期的に開催！プロモーション・イベントを定期的に開催！プロモーション・イベントを定期的に開催！プロモーション・イベントを定期的に開催！　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　※※※※今後の予定　　　　　　　　　　　　　　　　　　今後の予定　　　　　　　　　　　　　　　　　　今後の予定　　　　　　　　　　　　　　　　　　今後の予定　　　　　　　　　　　　　　　　　　
NTTドコモが協賛による　　　　　　　　　　　　　ドコモが協賛による　　　　　　　　　　　　　ドコモが協賛による　　　　　　　　　　　　　ドコモが協賛による　　　　　　　　　　　　　
音楽配信サービス「音楽配信サービス「音楽配信サービス「音楽配信サービス「M-stage　　　　music」　　　　　　」　　　　　　」　　　　　　」　　　　　　

のプロモーション・イベントを開催決定！のプロモーション・イベントを開催決定！のプロモーション・イベントを開催決定！のプロモーション・イベントを開催決定！　　　　
　3月月月月16日（金）、日（金）、日（金）、日（金）、30日（金）　　　　　　　　　　　　　日（金）　　　　　　　　　　　　　日（金）　　　　　　　　　　　　　日（金）　　　　　　　　　　　　　
　　新宿　　新宿　　新宿　　新宿club　　　　CODEにて開催にて開催にて開催にて開催
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アジア展開　アジア展開　アジア展開　アジア展開　アジア展開　アジア展開　アジア展開　アジア展開　--------㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化㈱ﾄﾞﾘｰﾑｽﾋﾟﾅｰｽﾞを子会社化--------

　　　　　　　　　　　85百万円百万円百万円百万円

　　　　　(2001年1月増資後）
資本金

1998年年年年7月月月月設立

売上高：売上高：売上高：売上高：166百万円百万円百万円百万円

経常利益：経常利益：経常利益：経常利益：24百万円百万円百万円百万円

当期利益：当期利益：当期利益：当期利益：13百万円百万円百万円百万円

（1/1～10/31/2000試算ﾍﾞｰｽ）

業績

代表取締役社長　小林隆代表取締役社長　小林隆代表取締役社長　小林隆代表取締役社長　小林隆代表者

　　　　日本の映像コンテンツの　　日本の映像コンテンツの　　日本の映像コンテンツの　　日本の映像コンテンツの　　
　アジアでの販売業務　アジアでの販売業務　アジアでの販売業務　アジアでの販売業務

　映像媒体の開発、企画、　　　映像媒体の開発、企画、　　　映像媒体の開発、企画、　　　映像媒体の開発、企画、　　
　受託　受託　受託　受託

　著作権管理、出版権等　　　　著作権管理、出版権等　　　　著作権管理、出版権等　　　　著作権管理、出版権等　　　
　の管理　の管理　の管理　の管理

事業

　　　　　　　　　　　　　㈱ドリームスピナーズ　㈱ドリームスピナーズ　㈱ドリームスピナーズ　㈱ドリームスピナーズ

55％％％％

10％％％％

台湾台湾台湾台湾

韓国韓国韓国韓国

アジアで着メロ配信アジアで着メロ配信アジアで着メロ配信アジアで着メロ配信

J-POPｺﾝﾃﾝﾂ配信ｺﾝﾃﾝﾂ配信ｺﾝﾃﾝﾂ配信ｺﾝﾃﾝﾂ配信

台湾で台湾で台湾で台湾で4月月月月6日スタート、日スタート、日スタート、日スタート、
韓国で韓国で韓国で韓国で5月スタートで準備中月スタートで準備中月スタートで準備中月スタートで準備中

情報サイト立ち上げ　　　情報サイト立ち上げ　　　情報サイト立ち上げ　　　情報サイト立ち上げ　　　
台湾で台湾で台湾で台湾で3月、韓国で月、韓国で月、韓国で月、韓国で4月　月　月　月　

スタートで準備中スタートで準備中スタートで準備中スタートで準備中

現在、権利者との許諾調整中


